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Pavadini

mas

| Marketingo strategijos projektas

Biitinas pasirengimas modulio studijoms

Marketingas

Pagrindinis tikslas

Isisavinti marketingo strategijos projektavimo Zinias ir gebéti jas taikyti rengiant marketingo strategijos

projekta.
Siekiami modulio studijy rezultatai
Eil.nr. | Rezultatai Studijy metodai Studento pasickimy
vertinimo metodai
Geba identifikuoti ir pagrjsti marketingo Gru_plnls (komandlnl_s)_ . I_A_taskana, Zodinis
1 projektas, Konsultaciniai | iliustruotas
problema. . X .
seminaral pranesimas
Geba atlikti rinkos, konkurenty ir vartotojy Grqplnls (komandlnl_s)_ . z_A_taskalta, Zodinis
2 analiz projektas, Konsultaciniai | iliustruotas
e seminarai prane§imas
. . . . Grupinis (komandinis) Projekto ataskaita,
3 Geba parengti marketingo tyrimy metodika | o ey as “Konsultaciniai | Zodinis iliustruotas
ir atlikti empirinj tyrima. . ; v
seminaral pranesimas
Geba parinkti ir pagristi marketingo Gru_plnls (komandlnl_s)_ _ I?rOnggto.qtaskalta,
4 L e : projektas, Konsultaciniai | Zodinis iliustruotas
strateginius ir taktinius sprendimus. AN .
seminaral pranesimas
Geba demonstruoti komunikacinius jgtdzius | Grupinis (komandinis) Projekto ataskaita,
5 pateikiant ir argumentuojant marketingo projektas, Konsultaciniai | Zodinis iliustruotas
strateginius ir taktinius sprendimus. seminarai prane§imas
Anotacija

Isisavinamos marketingo strategijos projektavimo zinios, biitinos parengti ir pagristi marketingo

strategijos projekts. Gebama identifikuoti ir pagrjsti marketingo problema. Gebama sistemiskai analizuoti
ir vertinti rinka, konkurentus ir vartotojus bei atlikti marketingo tyrima. Gebama profesionaliai parengti ir
pagrijsti marketingo strateginius ir taktinius sprendimus realios verslo jmonés pavyzdziu.

Modulio paskirtis

Universitetiniy studijy lygmuo . .
— Dalyk Dalyko |
Pakopa Laipsnis alyky grupe alyko 1ygis
Antroji Magistro Studijy krypties pagrindy Gilinamasis

Studijy sritis arba kryptis pagal studijy finansavimo metodika

1.Humanitariniy moksly studijy srities studijy kryptys (iSskyrus filologija), socialiniy moksly srities
studijy kryptys (iSskyrus psichologija, Svietima ir ugdyma, visuomenés sauguma)

Dalys (skyriai) ir temos

Eil. Nr. Pavadinimai
1. Marketingo problemos identifikavimas ir pagrindimas
2. Rinkos, konkurenty ir vartotojy analizé
3. Marketingo tyrimy metodikos parengimas ir empirinio tyrimo atlikimas
4. Marketingo strateginiy ir taktiniy sprendimy pagrindimas

Ziniy ir gebéjimy jvertinimo tvarka:

Taikoma deSimtbalé kriterin¢ skalé ir kaupiamoji vertinimo schema. Semestro savarankisko darbo
uzduotys vertinamos pazymiu, egzaminy sesijos metu nustatomas galutinis pazymys, atskirus pazymius
padauginant i§ svertinio koeficiento ir sandaugas susumuojant.
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Uzsiémimams reikalingos auditorijos (patalpos), techniné baze ir programiné jranga

Ussiemimo tipas Auditorijos (patalpos) Nominalus viety skaiius Biitina
P tipas auditorijoje jranga/pastabos
SavarankiSkas Skaitykla !(ompluterls,
darbas internetas
Déstytojas
Pareigos Vardas, pavardé
Atsakingas déstytojas profesorius Regina VIRVILAITE
Padalinys
- Indélis,
Pavadinimas Kodas 0
%o
Atsakingas . . -
padalinys Ekonomikos, verslo ir vadybos akademinis centras 0640 100
Déstomoji kalba
Pavasario S
semestre: Lietuviy, Angly
Vedimo forma
. . Struktiira Is
Eil. | Vedimo .
Semestras . Laboratoriniy | Konsultaciniy | Savarankisko | viso | Kred.
nr. forma :
Paskaity | Pratyby darby seminary darbo val.
1 | Pagrindiné P 0 0 0 48 85 133 5
2 Cikliné P 0 0 0 48 85 133 5
g | Cikline- Pl o 0 0 48 85 133 | 5
savaitgaliné

Vedimo forma

Atsiskaitymas uz savarankiska darba

I§ [Jtaka [ UZzduoties pateikimo (*) ir atsiskaitymo savaité
L Temos(y) . .
Atsiskaitymo forma Nr viso, | paz, 0)
' val. | % |1|2[3(4/5|6|7(8|9|10(11|12]|13(14|15|16| 17-20
Ataskaita 1 30 [ 35 |* 0
Zodmv1.s iliustruotas 1 5 10 |* 0
ranesimas
Projekto ataskaita 1 50 55 |* 0
IS viso: - 85 [ 100

Vedimo forma




Atsiskaitymas uz savarankiska darba

Temos(y) Is |Itaka | Uzduoties pateikimo (*) ir atsiskaitymo savaité
Atsiskaitymo forma NI viso, | paz, 0)
' val. | % |1|2[3|4|5|6|7(8|9|10(11|12]|13[14|15|16| 17-20
Ataskaita 1 30 [ 35 |* 0
Zod1n3§ iliustruotas 1 5 10 |* 0
[pranesimas
Projekto ataskaita 1 50 55 |* 0
I§ viso: - 85 | 100

Vedimo forma | Cikliné - savaitgalin¢ |

Atsiskaitymas uZz savarankiSka darba

Is |Itaka | Uzduoties pateikimo (*) ir atsiskaitymo savaité
L Temos(y) . .
Atsiskaitymo forma Nr Vviso, | paz, (0)
' val. % |1{2|3(4|5|6(7]8/9(10|11{12]|13[14|15(16] 17-20
Ataskaita 1 30 35 |* 0
Zod1n3§ iliustruotas 1 5 10 |* 0
ranesSimas
Projekto ataskaita 1 50 55 |* 0
IS viso: - 85 100




