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mas

| Marketingo valdymas

Biitinas pasirengimas modulio studijoms

Marketingas

Pagrindinis tikslas

Isisavinti marketingo valdymo Zinias ir gebéti priimti strateginius ir taktinius marketingo sprendimus

veikiant

imonei vidaus rinkoje.

Siekiami modulio studijy rezultatai

Eil.nr. | Rezultatai Studijy metodai Studento pasickimy
vertinimo metodai

Zino ir supranta santykiy marketingo Atvg_o anal{ze (a_t Vo AtaSka.lta’ Ta rpinis

. : v o studijos), Diskusija, egzaminas, Zodinis

1 koncepcijos esmg ir geba atpazinti jo ltaciniai ; . ili

salygojamas marketingo problemas Konsultaciniai seminarai, iliustruotas
' Paskaita pranesimas
. . . Atvejo analizé (atvejo Ataskaita, Tarpinis
Zino ir supranta verte grjsto marketingo | studijos), Diskusija, ) ML
.. : . ; o . egzaminas, Zodinis

2 koncepcijos esmg ir geba interpretuoti Konsultaciniai seminarai, .G
C . T . . iliustruotas
jo taikymo galimybes. Kviestiniy déstytojy (praktiky) ”

- . praneSimas
paskaitos, Paskaita
. y Atvejo analiz¢ (atvejo Ataskaita,
Supranta konkurencinio pranasumo = . - . y
. L AR studijos), Diskusija, Egzaminas rastu,

3 esme ir geba identifikuoti jo jgijimo s : . Lo
e Konsultaciniai seminarai, Zodinis iliustruotas
Saltinius. . "

Paskaita praneSimas
ISmano konkurencinio prana§umo Atvejo analiz¢é (atvejo Ataskaita,

4 igijimo ir konkuravimo strategijas ir studijos), Darbas grupése, Egzaminas rastu,
geba interpretuoti jy taikymo Diskusija, Konsultaciniai Zodinis iliustruotas
galimybes. seminarai, Paskaita praneSimas
Geba teoriskai ir praktiskai pagrjsti DISKUS”Q’ Qrupln_ls

X L .S (komandinis) projektas, . y
marketingo strateginio ir taktinio L . . Egzaminas rastu,

5 . o Konsultaciniai seminarai, . .
planavimo procesus, atskleisti jy : STy Projekto ataskaita

. Paskaita, Specialiyjy
skirtumas. . .
programiniy pakety taikymas
Diskusija, Grupinis
Geba qr_gum?n_tuotl marketlngo_ (komandln_ls_) _prOJeI_<tas, _ Egzaminas rastu,

6 strategijos kiirimo nuosekluma ir Konsultaciniai seminarai, : .

: .. : S Projekto ataskaita
atskiry etapy turinj. Paskaita, Specialiyjy

programiniy pakety taikymas
9"'1?3 isisavintas mar'k.gtmgo valdymo Atvejo analizé (atvejo Ataskaita,
Zinias bei jgytus gebéjimus = . - . . .
A : . studijos), Diskusija, Grupinis Egzaminas rastu,
savarankiskai panaudoti platesniame L ; ! X
. C L . (komandinis) projektas, Projekto ataskaita,
7 praktikos, ekspertinés bei tiriamosios L ) . e :
3 . - Konsultaciniai seminarai, Tarpinis egzaminas,
veiklos kontekste ir efektyviai . S I
. o ) .| Paskaita, Rekomenduojami Zodinis iliustruotas
komunikuoti dirbant darbo grupése bei s V.
Y . skaitiniai pranesimas
tarpdalykinéje komandoje.
Anotacija

Isisavinamos marketingo valdymo zinios ir jgyjami gebéjimai atpazinti marketingo instrumentus ir jy
taikymo galimybes. ISanalizuojamos naujausios marketingo koncepcijos ir gebama jas taikyti kuriant verte
vartotojui. [sisavinamas marketingo planavimo, strategijos kiirimo bei valdymo sprendimy priémimo
nuoseklumas. [Smokstama argumentuotai ir kiirybiskai parinkti tikslinés rinkos, pozicionavimo,




konkurencinio pranasumo jgijimo ir konkuravimo, marketingo komplekso elementy strategijas ir gebama

jas taikyti veikiant imonei vidaus rinkoje.

Modulio paskirtis

Universitetiniy studijy lygmuo

Pakopa Laipsnis

Dalyky grupé

Dalyko lygis

Antroji Magistro

Studijy krypties pagrindy

Gilinamasis

Studijy sritis arba kryptis pagal studijy finansavimo metodika

1.Humanitariniy moksly studijy srities studijy kryptys (iSskyrus filologija), socialiniy moksly srities
studijy kryptys (iSskyrus psichologija, Svietimg ir ugdyma, visuomenés sauguma)

Dalys (skyriai) ir temos

Eil. Nr. Pavadinimai

1 Marketingo teorija ir koncepcijos

1.1 Santykiy marketingo koncepcija

1.2 Verte gristo marketingo koncepcija

1.3 Vartotojy itraukimas/jsitraukimas j vertés kiirima

14 Vertés vartotojui kiirimo Saltiniai

2 Konkurencinio pranasumo jgijimas ir konkuravimo strategijos

2.1 Konkurencinio pranaSumo samprata ir Saltiniai

2.2 Bendrosios konkurencinio pranasumo jgijimo strategijos

2.3 Konkuravimo strategijos pagal uzimama rinkos dalj

2.4 "Dziudo" konkuravimo strategija

3 Marketingo strategija ir planas

3.1 Marketingo planavimas

3.2 Marketingo strategijos rengimas

3.3 Rinkos, konkurenty ir vartotojy analizé

3.4 Segmentavimas ir tikslinés rinkos strategijos

3.5 Pozicionavimas ir pozicionavimo strategijos

3.6 Marketingo strategijos jgyvendinimas

Ziniy ir gebéjimy jvertinimo tvarka:

Taikoma deSimtbalé kriteriné skalé ir kaupiamoji vertinimo schema. Semestro savarankisko darbo

uzduotys vertinamos paZymiu, egzaminy sesijos metu nustatomas galutinis pazymys, atskirus pazymius

padauginant i§ svertinio koeficiento ir sandaugas susumuojant.
Pagrindiné literatiira

Leidinio KTU Aryra Egz. sk.
Eil.Nr. Pavadinimas bibliotekoje KTU fak.
Sifras €921 knygyne metod.
! sk. kab.
Stewart, D. (2014). The marketing pathfinder : key
1. concepts and cases for marketing strategy and decision | D213988 | 1 Ne
making. New York [N.Y.] : McGraw-Hill.
Virvilaité, R., Seinauskiené, B. (2016). Marketingo
2 valdymas. Mokomoji knyga. Kaunas: Technologija. D207573 | 11| Ne
Virvilaité, R. (2016). Marketingo valdymas.
3 Mokomoji/metodiné medziaga. Kaunas:KTU, 2016. Ne
' Prieiga per http://moodle.ktu.edu (Prisijungiama
nurodzius vartotojo vardg ir slaptazod;).
Walker, Orville C. (2014) Marketing strategy : a
4. decision-focused approach. New York [N.Y.] : E33568 1 Ne
McGraw-Hill.
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Eil.Nr. | Pavadinimas

1. York: John Wiley & Sons, Ltd.
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2.

Fisher, John G. (2014) Strategic brand engagement : using HR and marketing to connect your
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Eil.Nr. | Pavadinimas
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Uzsiémimams reikalingos auditorijos (patalpos), techniné baze ir programiné jranga
v . Auditorijos Nominalus viety skaicius T
Uzsiémimo tipas - Lot Biitina jranga/pastabos
(patalpos) tipas auditorijoje
Teorija (Klgsik_i_né) 40 Multimedia, kompiuteris,
auditorija internetas, lenta
. Klasikiné Multimedia, kompiuteris, lenta,
Praktika guditorija : 20 internetas P
Savarankmkas Skaitykla Kompiuteris, internetas
arbas
Déstytojas
Pareigos Vardas, pavardé
Atsakingas déstytojas profesorius Regina VIRVILAITE
Padalinys
.. Indélis,
Pavadinimas Kodas o
0
Atsakl_ngas Ekonomikos, verslo ir vadybos akademinis centras 0640 100
padalinys
Déstomoji kalba
Rudens semestre: | Lietuviy, Angly
5::1?;?20 Lietuviy, Angly
Vedimo forma
Eil. | Vedimo | ——— i — ——— S e
emestras . Laboratoriniy | Konsultaciniy | Savarankisko | VISO rea.
nr. forma Paskaity | Pratyby darby 4 seminary 4 darbo val.
1 | Pagrindiné | R P 16 32 0 48 171 267 | 10
2 Cikliné R P 16 32 0 48 171 267 | 10
g | Cikline - 16 32 0 48 171 267 | 10
savaitgaliné

Atsiskaitymas uz savarankiska darba

Vedimo forma

I§ |[Jtaka [ UZduoties pateikimo (*) ir atsiskaitymo savaité
. Temos(y) : y
Atsiskaitymo forma Nr viso, | paz, 0)
' val. | % |1|2(3|4|5(6/|7(8|9|10|11|12|13|14[15[16 17-20
Tarpinis egzaminas 1.1-14 50 25 |* 0
Zod1n3§ iliustruotas 11-24 6 5 |« 0
ranesimas
Ataskaita 1.1-2.4 25 20 [* 0
Projekto ataskaita 3.1-3.6 40 25 |* 0
Egzaminas rastu 2.1-3.6 50 25 |* 0
I$ viso: - 171 | 100

Atsiskaitymas uZ savarankiSka darbg

Vedimo forma

I3 [Jtaka | Uzduoties pateikimo (*) ir atsiskaitymo savaité
L Temos(y) . N
Atsiskaitymo forma NI viso, | paz, (0)
' val. % |[1[2(3|4|5|6]7|8|9]10|11]|12|13|14|15|16( 17-20
Tarpinis egzaminas 1.1-14 50 25 |* 0




Is |Jtaka | Uzduoties pateikimo (*) ir atsiskaitymo savaité
L Temos(y) . y
Atsiskaitymo forma Nr viso, | paz, 0)
' val. [ % |1]|2|3|4|5|6(7(8|9|10]|11(12|13|14(15|16( 17-20
Zodln}§ iliustruotas 1124 6 5 |« 0
pranesimas
Ataskaita 1.1-2.4 25 | 20 |* 0
Projekto ataskaita 3.1-3.6 40 25 |* 0
Egzaminas rastu 2.1-3.6 50 25 |* 0
I$ viso: - 171 | 100

Vedimo forma | Cikliné - savaitgalin¢ |

Atsiskaitymas uz savarankiska darba

o Temos(y) Ié Jtaka | Uzduoties pateikimo (*) ir atsiskaitymo savaité
Atsiskaitymo forma Nr viso, | paz, (0)
' val. | % |1]2[3|4/5|6|7(8|9|10(11|12|13(14|15|16| 17-20
Tarpinis egzaminas 1.1-1.4 50 25 |* 0
Zodinvi.s iliustruotas 11-2.4 6 5 |« 0
ranesimas
Ataskaita 1.1-2.4 25 20 [* 0
Projekto ataskaita 3.1-3.6 40 25 |* 0
Egzaminas raStu 2.1-3.6 50 25 |* 0
IS viso: - 171 | 100




